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Disruptive Retail Solutions

DRS

La combinacion perfecta:
consultoria, analitica del cliente y Bl

SBT, afadiendo valor.

CONSULTORIA
+100 AfRos de conocimiento acumulado y expertise del retail,
sus necesidades y retos futuros.

ANALITICA
Conteo de clientes, Analitica de Flujo de clientes
& Analitica y Gestién Proactiva y Predictiva de colas.

RetailFlux RetailFlux RetailFlux

_FLOW COUNT QUEUE

BUSINESS INTELLIGENCE
Empoderamiento del Staff de tienda &
Engagement para aumentar ventas y margenes

Box Box
MONITOR LEAGUE
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Deep Analytic.
saber qué, quienes, donde, como y cudando es
basico. Predecirlo, también.

C

RetailFlux

Plataforma Retail Flux.
Suites Count, Flow & Queue Management.



PLATAFORMA RETAILFLUX.

RetailFlux

COUNT

RetailFlux .
FLOW

RetailFlux |
QUEUE .

« Conteo avanzado entradas a

tiendas y secciones al
corte/fresco.

» Opcidn tecnologia de exclusién

del staff.

Analitica zonal para
secciones al corte/fresco.
Analitica detallada del
flujo de los clientes por la
tienda.

Mapa de calor con data
numeérico.

Analitica de las colas + fila
Unicaintegrado.

Gestion proactiva mejora
flujo de colas.

Gestion predictiva del flujo
de colas en combinacién
con conteo.

MAIN FEATURES

Una Unica plataforma de visualizacion del data
COUNT-FLOW-QUEUE y acceso multinivel.
Analitica a través de las camaras IP o
analégicas de seguridad ya existentes en la
tienda, sin bloquear las imagenes de seguridad.
Modelo cloud.

Minimo consumo de ancho de banda. No se
suben imagenes, solo datos.

Modelos predictivos de QUEUE.

Data exportable y visualizacion intuitiva.
Tiempo real.

Modelo SaaS.




81

Business Intelligence.

foco en aumento de ventas & madrgenes

&
Blue R

Plataforma Blue Box. BOX
Suites Sales, League, khelf & Places.



PLATAFORMA BLUE BOX

SALES PROFIT

BB SALES Promotion BB LEAGUE BB SHELF Optimizer. BB PLACES Profit
Optimizer Optimizer

Incrementos promedio Incrementos promedio Incrementos promedio Incrementos promedio

10-15% Sales 3-10% Sales 3-10% Sales 15-20% Profit
\.




Blue©

Box
SALES

BLUEBOX SALES Optimizacion de Promociones

Suite disefiada para el andlisis de datos de ventas y

mdrgenes en tiempo real focalizada en promociones.

Incrementos promedio

10-15% Sales




BB SALES Promotion Optimizer n

Real Time Sales Promotion Optimizer

Incrementos promedio

10-15% Sales

& autyree Ink xpress

¢, Qué efectividad en ventas tienen sus

campafas o0 promociones? OSLDF Muityst

* ¢Productos mas vendidos?

+ ¢Lugares mas vendidos?

*  Precios méas vendidos

* La mejor combinacion de
productos.

+ ¢Basado en resultados
histéricos?

*  Frecuencia promocional?

A-plivss 18- Uke 42, 2018

D31 DF Asriva
iy Dertn gt

Tecnologia.

» Aprendizaje y solucion con tecnologia
Unica y propietaria de IA.

* ROI inmediato.




SALES

’ BLUEBOX League. Gamificando las ventas.

. Suite basada en BB Sales, compitiendo entre tiendas.

”~
=

AL ‘ A Incrementos promedio
i 5 10-15% Sales




BigBlue&CompanyN

"™ BB LEAGUE

Real Time Sales Promotion Optimizer

Incrementos promedio »

3-10% Sales

You play one time against every
ail N Triwme 40 g team in youf group_
R eiRa s The match lasts for a week.

OVERSIKT RUNDER Ly

wll N Tolanor 4G Tiigg

=R & masbo bnk exprass

L]

STORE 1 STORE 2

B8 Maxbo 2019 @ W8 Maxbo 2019

The game between two shops
is on! — and store 2A is in the
lead!

League status AkLiv
Aktiv runde Runde 4
Mavarende MAXBO Stwrmarked
leder Veekers
Kemper epilt a

Runde 4 14 = 20 ukiober 2019

ALN [ 433%-683% Bd vEK
HvA B 678%-453% [ FRE
ToN Pl 4076183 [ LE LEADERBOARD

After seven matches
store 21F is leading the game
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Box
PLACES

BLUEBOX Shelf Optimizer.

Suite disefiada para optimizar los lineales en base a

Blue

ven’ros/mérgenes en tiempo real.

Incrementos promedio

10-20% Gross Profit




BB Shelf Optimizer :

Real Time SHELF Optimizer. 100% correct

We will normally achieve
4-10% Sales increase

BB Shelf Optimizer

* Monitorizacién en tiempo real de cualquier lineal.

* Indicadores visuales de rendimiento de ventas
/cantidad/beneficio bruto.

» Instalacién facil y rapida.

* ROl inmediato.

Increase SALES Shelf

+ Basado en 15 afios de experiencias de
optimizacion de lineales.

* Prueba A-B procesada.

» Aprendizaje y solucion con tecnologia Unica 'y
propietaria de IA.




BLUEBOX PLACES.

Suite disefada para optimizar los A-PLACES (los mejores
lugares en la tienda) con A-PRODUCTS (los productos mds

vendidos)

k= oﬁ"bb}
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- Al !”5 & Incrementos promedio

10-20% Gross Profit
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4 BigBlue&C
BB PLACES - The Profit Optimizer

Real Time gross profit optimizer

Incrementos promedio

- >
o : O o) et
10-20% Gross Profit 3 = = =Y
1 \Z5 @) =
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& dutyfree.link.express e
o B 3 MENY COLOSSEUM
Sendag, oktober 20,2019 - (5 BB Places. Co6mo funciona.
R RROI S - + Escoges lo productos mas vendidos y/o productos con altos
margenes brutos.
lll + Analizas los resultados de nuevas ubicaciones en tienda vs
I ||.|.|.| anteriores ubicaciones, y modificas hasta determinar el punto 6ptimo

para esos productos.
* Procedimiento extremadamente simple, facil y eficiente.
« De esta manera se analiza la correlacién entre ubicacidon —ventas-

MENY COLDSSELM

margenes y su evolucioén e historico.

Tecnologia.
* Aprendizaje y solucién con tecnologia Unica y propietaria de IA.
* ROl inmediato.
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Resumen.



Detras del concepto DRS.
Los Principios del Crecimiento I: El proceso, sencillo, eficaz y rentable.

1 Seleccion de unos productos TOP ventas/margenes 2 En los mejores lugares

A-PLASSER PA A-PLASSER - 25% AV TOTAL SALGET

3 Ttir
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5 O% Turnover =
3 Con el precio adecuado
- .

4 Facilidad de disponibilidad para el consumidor
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Detras del concepto DRS.
Los Principios del crecimiento ll: Las herramientas, plataformas -
Retail Flux y Blue Box.

1

Conocimiento de los productos TOP 2 ....ubicados en los mejores lugares y analizando los
resultados en tiempo real, compitiendo con otras tiendas y

optimizando los lineales...

ventas/margenes en tiempo real ....

’% ﬂ Trafic in

Con el conocimiento de flujo de visitas para
organizar mejor las promociones y el staff.....

Mejorando la experiencia del consumidor en las zonas clave:
los checkouts y las secciones al corte/ fresco.

RetailFlux RetailFlux RetailFlux

COUNT FLOW QUEUE




Detras del concepto DRS.

[ ] [ ] [ ] [ ] [ ] [ ] [ ] » :
Los Principios del crecimiento Ill: Un nuevo flujo de trabajo.
Staff Tienda.
HQ. o Conocimiento y seguimiento de las ventas/margenes los
Conocnmle,nto los pr.odt.Jcto_s’TOP productos TOP en tiempo real, probando ubicaciones para
ventas/margenes e indicacién a staff incrementar las ventas... viendo inmediatos resultados y

de tienda de dichos productos. potenciando su fidelidad como empleado.

Staff Tienda.

Siguiendo indicaciones de las analiticas para mejorar la
Experiencia del Cliente en la zona clave: los checkouts y zonas
de seccién al corte/frescos.

HQ. Con el conocimiento y analisis del flujo
de visitas y colas para organizar mejor las

promociones y el staff.....




Services.

Servicios de consultoria estrategica basada en
las plataformas RetailFlux & Blue Box.

SBT implanta las plataformas y ofrece la consultoria. El cliente solo

paga por la consultoria. Simple, fac I, eficiente.



Analisis de Centros Comerciales & Hipers.

Incrementos promedio en ratios de conversion & ventas del 5-10%




Analisis de tiendas pegqueias-medianas.

Incrementos promedio 4-1 2% en ratios de conversion

Media de clientes/dia
1377




Retail LAB

Incrementos promedio del 1-3% en ventas genericas y del 5-16% en ventas promociones.
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